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沪近 50%私家车保费下降 1至 3成

车险改革车主受惠明显
主笔记

如果您有任何金融理财方面的问

题或者投诉建议， 欢迎您在浦江财富
公共订阅号下留言。 我们将在三个工
作日内及时回复， 并邀请业内资深人
士为您量身定制理财产品。 您可以通
过微信号：shanghaifortune2013,或直
接扫描下方二维码联系到我们。

拥抱不确定
需要强大的内心

□记者 崔烨

最近同时上新几个完全没有做过的项

目，要与技术沟通，也不能缺少人情世故，种
种的不确定， 着实会让人一时心力憔悴，恨
不得宕机一会儿，或者索性躺平。

不过，现代人再累也不会让自己的手机
闲着，我滑手机的时候，如果同一个内容，既
有短视频形式，又有图文形式，我会毫不犹
豫选择图文阅读。 因为一篇几千字的文章，
我基本一目十行，十秒时间基本可以判定值
不值得阅读；然而视频却是把自己的时间交
给了制作人，我完全不确定自己花费几分钟
是否能赢来更值得收看的内容———对视频

的不接受， 其实是代表了对于不确定的担
忧， 代表了把自己的时间交出去的不甘心。
因为我的时间很宝贵啊，为什么交给一个陌
生人消耗呢？

就像翻时尚杂志的时候，虽然经常看名
牌，但却很少买名牌包了。 因为到了一定年
龄后， 更倾向于把钱用在别人不一定看得
到、但是自己感受得到的地方。

讲到不确定， 就免不了要谈谈情说说
爱。 一篇有趣的文章写：以前对于感情大家
用“追求”，现在则说“撩人”。 “撩人”是用最
小的力气，换取最大的主动，若是成了，那是
对方不能自持；若是不成，也不失体面，进退
有度。诚挚表达热情，已经变成不常见模式，
因为更容易被受者认为“易得”而轻易消费
掉，情感交互不知从何时起变成博弈策略。

据说单身族越来越多，是因为人们对伴
侣的要求越来越高， 这就像一种经济学策
略———既然从事业上抽走了一些注意力，付
出了机会成本，那么我至少要在爱情上得到
收获，否则我还不如放弃爱情，一心搞事业。

“最好拿出 10 道测试题就能知道你我
合不合适，不合适就及时止损。 焦虑杀死了
浪漫，也带来了匮乏。 我们既希望早日测出
伴侣不合格，以防更大损失；又暗暗希望对
方完美符合我们的需求， 配得上我们的付
出。 ”一篇心理学文章这样剖析现代单身族
的心理。

的确，爱情需要拥抱不确定性，拥抱自
己的脆弱，需要冒险。但生活的经验告诉你，
你要尽可能拥有更多控制权， 才能活得不
错。

同样， 投资也要面对巨大的不确定性。
为什么讲到投资，炒股票，都说亏钱的是大
多数？ 因为它有太多对人性的考验，对不确
定的恐惧而产生的对赌以及欲望，让大多数
赚钱的人守不住自己的财富，亏钱的人总妄
想卷土重来。

一代大神查理·芒格在总结股票投资失
败时说：“每一次不幸都是学东西的机会，你
的任务就是不要在自怜中被淹没，而是以建
设性的方式充分利用可怕的打击。 ”股市的
变幻莫测，神秘诡谲，绝对不存在一劳永逸。

拥抱各种不确定， 的确需要强大的内
心。毕竟，生活有时候就像扑克游戏，即使拿
到一把非常喜欢的牌，也必须学会放弃。

中信银行发行乡村振兴借记卡

文 石佳盈

日前，中信银行联合中国银联推出乡村振兴
借记卡，助力小微商户及个体工商户个人客户降
低融资成本、提升财富增值，全面支持乡村振兴。
中信银行介绍，“乡村振兴卡”是一款面向

普惠金融客户、个人经营贷客户、个体收单商户
等小微商户及个体工商户个人客户的财富管理
服务产品，融合了收单结算、信贷服务等多样化
金融服务，可为客户提供针对性、综合性金融解
决方案。为切实降低客户融资成本，中信银行为
“乡村振兴卡”持卡人提供包括优惠存款产品、
收单手续费减免、专属贷款产品、非金融增值服
务等丰富产品及活动权益，让生活的耕耘者更富
裕富足。在这些金融服务基础上，中国银联为
“乡村振兴卡”持卡人提供涉农保险、在线医疗、
农技指导权益等多项服务。

浦发银行数字化赋能普惠金融

文 石佳盈

作为总部在上海的全国性股份制银行，一直
以来，浦发银行始终坚守“长三角自己的银行、
从长三角走向世界的银行”定位。近日，浦发银
行董事长郑杨表示，要深化发展普惠金融，推动
长三角成为市场主体最活跃的增长极，“加快建
立和完善激励约束机制，扩大金融服务覆盖面，
提升普惠金融服务的可获得性。同时进一步加强
金融科技运用，不断提升普惠金融服务效能。”
为此，浦发银行将金融科技作为发展普惠

金融业务的“金钥匙”，不断深化普惠金融数字
化经营模式转型，满足企业多场景的融资需求；
联合多家优质核心企业或供应链平台，开展
“1+N”在线供应链融资业务，帮助上下游中小
微企业解决融资难题。截至2021年上半年末，
浦发银行普惠两增口径贷款余额近3000亿元，
普惠两增口径贷款户数近20万户。在长三角地
区，普惠贷款余额已超千亿元。

快资讯

□记者 崔烨 杨晓东

车险综合改革实施一周年后，上海银保
监局公布了其成绩单， 近 50%私家车保费下
降 1 至 3 成，改革成效显著。但在车主受惠的
另一面，财险公司却过得并不容易。

投保端 单均保费降 356元

记者从上海银保监局获悉，根据数据回
溯结果，车险综改一周年，上海市累计承保
车辆 560.47 万辆（商业车险口径），累计赔
款 162.7 亿元 （平均每个工作日 6500 万
元），处理理赔案件 99万件。
自去年 9月 19 日实施车险综合改革以

来，车险市场呈现保费价格、手续费率“双
降”和保险责任限额、商车险投保率“双升”
的新局面。上海银保监局称，围绕着“降价、
增保、提质”的思路，车险综改实施一年来，
改革目标基本实现，改革效果初步显现。
在降价方面，上海银保监局披露，商业

车险单均保费 3476 元，同比下降 356 元，累
计向消费者直接让利20亿元。88.4%的私家
车主享受了降价的优惠，私家车续保保费平
均降幅达到 11.2%，私家车新车保费下降达
到 22.3%，31.1%的客户保费降幅超过 30%，
47.4%的客户保费降幅在 10%-30%。续保
车辆NCD系数（即无赔优待系数，是计算保
费的重要依据，NCD系数越低、保费越低）
由 0.766 降至 0.708。
在增保方面，在保费支出下降的同时，

保险责任进一步扩展，多项综改前的附加险
纳入综改后的主险范围。上海银保监局表
示，商业车险保障水平也不断提升，平均保

额由综改前的 127 万元提升到 147 万元，保
额 150 万以上保单占比达到 64.8%，保额
100 万元以上保单占比达到 94.2%。交强险
保额统一提升到 20 万元。消费者投保意愿
进一步上升，商业三责险投保率达到 99.7%。
此次车险综改提出的“提质”则主要是

加大服务消费者的能力建设和资源投入。数
据显示，车险综改一年以来，上海车险理赔便
利性和时效性进一步提升，平均结案周期下
降 18.85%，其中非人伤（纯物损）案件平均
结案周期下降 11.05%。
近几年来，新能源车发展迅猛。据上海银

保监局披露，车险综改实施一年来，交强险口
径承保新能源车 46.24 万辆，同比增长
48%。其中私家车 32.60 万辆，同比增长
57%；非营业企业和机关 6.52 万辆，同比增
长 50%；承保公交、出租、租赁等服务于城市
公共交通的新能源车 5.84 万辆。

承保端 保费增速持续萎靡

在消费者受益的同时，车险保费增速的
持续萎靡不振则让财险公司感受到了前所未
有的压力。
车险综改后，车均保费的下滑是拖累车

险保费增速的主因。银保监会近日披露的数
据显示，今年前 9个月车险保费收入为 5622
亿元，同比减少 586 亿元，同比下滑 9.44%。
其中，9月单月，车险保费收入为 672 亿元，
同比下滑 9.8%。
多位险企人士对记者表示，目前车险综

改阵痛期仍在持续，车险保费增速短期内快
速反弹的概率不大，车险业进入存量竞争时
代，头部财险公司经营优势将进一步凸显，中

小财险公司则需要通过持续转型来应对经营
压力。
除个别险企因特殊情况未公布第三季度

偿付能力报告外，其余财险公司的“成绩单”
均已亮相。前三季度，83家财险公司共实现
净利润 425亿元。
今年前三季度，人保财险、平安产险和太

保产险共取得净利润 376.48 亿元，占财险公
司利润总额的 88.6%。其中，人保财险实现净
利润 199.92 亿元，同比增长 15.3%；平安产
险实现净利润 128.44 亿元，同比增长 20%；
太保产险实现净利润 48.12 亿元，同比增长
28.2%。
与此同时，受车险综合改革的影响，中小

险企的经营压力却进一步加大。前三季度，共
有 55家财险公司盈利，28家亏损，同时，净
利润较去年同期下降或亏损进一步扩大的险
企共计 43家。
净利润排在财险“老三家”后七位的英

大财险（8.19 亿元）、众安保险（7.55 亿元）、
鼎和财险（7.39 亿元）、中国人寿财险（4.07
亿元）、阳光财险（3.97 亿元）、华泰财险
（3.82 亿元）、中石油专属（3.01 亿元）中，
仅有众安保险、鼎和财险及中石油专属 3家
公司净利润比去年同期增加。
“车主享受到了市场改革保费下降的优

惠，不过对于险企而言，承保端的亏损压力却
越来越大，政策正在倒逼行业转向销售渠道
精细化运营、精准化营销。在存量市场中做增
量，只有基于数字场景能力实现保险渠道及
营销业务环节的精细化管理，才能在最大程
度上释放科技效能，并为保险业务带来降本
增效的双赢价值。”上海一家互联网保险机
构负责人对此坦言。


